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Business Intelligence-

Die Digitalisierung schreitet voran — und mit
ihr wachsen die Moglichkeiten, die uns zur
Erfassung, Strukturierung und Auswertung
der Massen an Unternehmensdaten zur
Verfligung stehen. Business Intelligence, zu
Deutsch die Geschaftsanalytik, beschaftigt
sich damit, Unternehmensdaten zu analysie-
ren, auszuwerten und aus einem ausdrucks-
starken Gesamtbild Handlungsempfehlun-
gen abzuleiten.

Nutzen Sie das Potenzial lhrer Unterneh-
mensdaten, die in TaxMetall gesammelt und
systematisch geordnet werden. Wir bieten
eine Vielzahl an Tools, um lhre Daten direkt
in TaxMetall ohne Weitergabe an externe
Systeme auszuwerten. Wir haben den Ent-
scheidungswiirfel und das Business-Cockpit
zum Modul Business Intelligence zusam-
mengelegt und damit die statistische Aus-
wertung und deren Visualisierung in einem
Tool kombiniert.

Das TaxMetall Modul Business Intelligence
ermoglicht es lhnen, aus den gesammelten
Daten die gewilinschten Informationen zu
ziehen, diese zu visualisieren und fir die
Analyse bereit zu stellen. Einen sortierten
Uberblick tiber die Kennzahlen lhres Unter-
nehmens zu haben, kann ein entscheiden-
der Wettbewerbsvorteil sein. Zu wissen, wo
Ihre Kompetenzen liegen und was Sie noch
ausbauen konnen, dient Ihnen als fundierte
Grundlage fiir nachhaltige Entscheidungen.
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Entscheidungswurfel

Der Entscheidungswiirfel dient der Erstel-
lung und Verwaltung definierbarer, mehrdi-
mensionaler Statistiken und Auswertungen.
Mit diesem Modul kdnnen Sie alle relevan-
ten Daten aus TaxMetall, zum Beispiel zu
Umsatz, Stammdaten, Personal und Einkauf
direkt auswerten. Die Daten kommen direkt
aus allen moglichen TaxMetall-Bereichen
und werden miteinander verknipft.
Kombinieren Sie beliebig viele Datenfelder,
um eine flexible und aussagekraftige Statis-
tikabfrage zu erlangen. Diese Auswertung
kdnnen Sie als PDF exportieren und spei-
chern oder direkt drucken.

Sie kdnnen lhre vordefinierten sowie selbst
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erstellte Abfragen speichern und unzihlige
Statistiken festlegen. Immer wiederkehren-
de Abfragen stehen lhnen dann in wenigen
Klicks zur Verfliigung. So kénnen Sie lhre Bi-
lanzen schnell und einfach ziehen und mit
den vorherigen Jahren vergleichen.

Prizise Filtermdglichkeiten ermdglichen es Ihnen,
den Fokus auf das Wichtige zu setzen. Sie kénnen
Uber eine Vielzahl an Parametern genau wdhlen,
welche Belege in die Auswertung mit einbezo-
gen werden sollen, und nach Belegart, Datums-
bereich und verschiedenen Bedingungen, z. B.
kundenbezogen, filtern.
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Eine wichtige Voraussetzung fir die korrek-

te Abbildung ist die durchgdngige Pflege und Profitieren Sie von einer umfassenden Aus-
stete Aktualisierung der Daten, die Sie in wahl vordefinierter Auswertungen lhrer Da-
TaxMetall eingeben. ten aus TaxMetall, die Sie individuell zusam-

menstellen kénnen.

Visualisierung lhrer Daten
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Um die Auswertungsergebnisse zu veran-
schaulichen, analysieren und sich einen the-
matisch geordneten Uberblick zu verschaf-
fen, dient lhnen das Business-Cockpit als
visuelles Dashboard. In Ihrem Cockpit kon-
nen Sie sich beliebig viele Layouts mit lhren

Auswertungen zusammenstellen. So haben o
Sie alle aktuellen Informationen auf einen o
Blick.
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Business-Cockpit

- Alle - Suchfeld Suchen
Visualisierung und Ordnung - - - —~ o
/hrer Auswertungen 123,45 € 12345 € 12345 € 12345 € 12345 €

Sie konnen sich verschiedene the- I.- I.- ‘I.- ‘I.- ‘I.- I.-[

menbezogene Layouts zu immer wie-

derkehrenden Abfragen wie beispiels- T I T T
weise Umsatz oder ABC-Analysen in o ' — oo ——
Bezug auf Kunden und Lieferanten zu- b ®
sammenstellen. Dazu wahlen Sie aus 1: g
der breit gefacherten Auswahl an Aus- o o
wertungen die relevantesten heraus. ° ®
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timierungen ergeben - das sehen Sie
hier. Zum Beispiel kdnnen Sie prazise o
Abfragen zu Liefertreue und Kunden- ‘ v
beziehungen speichern. 2en
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Fundierte Basis flir

SQL-Befehl

Zu kunﬁsen tsch e/du n g en -, DATEPART(MONTH, tmpDate) AS Monat, (SELECT COUNT(*) FROM Angebot_s WHERE DATEPART(YEA | A Befehl testen

ATEPART{MONTH, tmpDate)) As Angebote, (SELECT COUNT(") FROM Bestelung_s WHERE DATERART(Y
TEPART(MONTH, tmpDate)) AS Bestelungen, (SELECT COUNT(*) FROM Rechnung_s WHERE DATERART
DATEPART(MONTH, tmpDate)) AS Rechnungen FROM GeneratedMonths

Die hier visualisierten Daten werden oo S v
direkt aus lhren Datenbanken in Tax-

Metall gezogen und lassen sich hier Vorschao

einfach und schnell zu einem aussa- doermehtion 0101201 s 31122009

gekraftigen Gesamtbild kombinieren.

@ Monat B Angebote @ Besteliungen B Rechnungen

Aus diesem lassen sich dann Hand- N :::
lungsempfehlungen ableiten, Progno- =
sen stellen und auf deren Basis Inves- .
titionsentscheidungen treffen. 0
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Virtuelles Dashboard

Auswertungen in Layouts zusammenstellen

Es steht eine thematisch sortierte Aus-
wahl an breit gefacherten Auswertungen
zur Verfligung. Diese Auswahl kdnnen Sie
mit individuell erstellten, anwenderspezi-
fischen Auswertungen erweitern.

Darstellungsmadglichkeiten wdhlen

Beispielsweise haben Sie die Auswahl zwi-
schen der Darstellung als Graph, in einer
Tabelle, als Kreisdiagramm oder Balkendia-
gramm. Hierbei kdnnen Sie auch die Farbe
der Balken wahlen. Viele Auswertungen
bieten Ihnen die Modglichkeit, einen Da-
tumsbereich einzugrenzen.

Moduliibergreifende Auswertungen

Es ist moglich, bestimmte Auswertungen des
BC auch in den Schnellinformationen des Ar-
tikel-, Kunden- und Lieferantenstamms an-
zuzeigen.

. - o e Sutnes

| wi
23484

o
e
EFE O o
- e o
Finanzen -

Alle
Kunden

Projekte
Unternehmen

Einkauf
Lieferanten

Darstellungsart:

Balkendiagramm -

Balkendiagramm

Tortendiagramm
Liniendiagramm
Flichendiagramm

Abbrechen Bestatigen

Bestatigen

KundenRechnungen  Jhd

Testkunden

ann Lieferdienst

Umsatz Kunde
Ubersichtkunden

Rechnungen

2 4 1

Monate

RN

luWLuwhumlum

matoas X

Waubeserane Wengleich ven 31,02 2020 bis 14,07 2020

|]_l_l.’ I ME“[(:I.M R ———
s s Wmal II

o
el

[Ty ey pee—

Autraguwert nach Adtrigat ven §102 2000 bis 15.07.2020 40,00
semoe
e

Arbezaet von 01 07 2090 s 15,07 2070
0000

o0

W fomme it W S 501 @ Somme pns [ Smmy Uity

TR
R x
R
B X nse =
. 1 s .
3 8 r

[} Wohusan wom 01 02 2020 b 15 07 2008

o6 38 B rimangers B e sage B Nems-Besiennge @ Hess-Latwsinars

[ —
ereriamag

‘ofene Rechrungen 01 02 2020 bis 1507 2020

57.00

6 | TaxMetall Modul Business Intelligence

LB EE




Zielbilder setzen,
Strategien entwickeln,
Erfolge nachpriifen

Sie kdnnen sich Zielbilder setzen und lhren
Erfolg anhand von im Vorfeld festgelegten
Leistungskennzahlen, also KPIs (Key Perfor-
mance Indicators), messen. Zum Beispiel
nehmen Sie sich vor, den Artikelumsatz von
Artikel X im nachsten Halbjahr um 10 % zu
steigern. Darauf legen Sie dann lhre Strate-
gie aus, indem Sie beispielsweise den Arti-
kel, dessen Umsatz Sie ankurbeln mochten,
beim Kauf dhnlicher Artikel empfehlen. Das
bringt Thnen einen Wettbewerbsvorteil und
bindet Kunden langfristig.

Wichtig ist dabei eine im Vorfeld festgelegte
Kennzahl, die schnell und aktuell ermittelt
werden kann, sowie der dafiir festgelegte
Zeitraum, in dem Sie die Verdnderung der
Daten betrachten.

4

Aus den vorliegenden Daten lassen sich Ent-
wicklungstendenzen friihzeitig erkennen
und Handlungsempfehlungen ableiten. Mit
dem Blick in die Zukunft lassen sich Prog-
nosen stellen, um auf Marktschwankungen
vorbereitet zu sein und agil und schnell re-
agieren zu kdnnen.

So bleibt Ihr Unternehmen anpassungs- und
wettbewerbsfdahig. Steuern Sie lhre Ge-
schaftsbereiche zukunftssicher und profitie-
ren Sie von Business Intelligence.
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Fir weitere Informationen steht Ihnen

.

unser Vertriebsteam gerne zur Verfiigung:

:[\/Iartlna omm / Mare

\ - .. )

Vectotax Software GmbH
FlorinstralRe 21 e

56218 Mulheim-Kéarlich

e/

Carolyn Gerlgk

Ihre Ans rechpartner

Telefon: 0261 / 3£4513 -20
WwWw.vectot
vertrieb@vectot

de
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